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ANEXA 17

GRILĂ EVALUARE PLAN AFACERI - FAZA B

	
CRITERIU
	PUNCTAJ MAXIM ACORDAT*

	1. VALOAREA AJUTORULUI DE MINIMIS SOLICITAT
	10

	Ajutor de minimis mai mic sau egal cu 40.000 de euro – minim 2 locuri de muncă create, respectiv valoarea maximă de 193.740 lei;
	10

	Ajutor de minimis cu o valoare mai mare de 40.000 de euro dar mai mică sau egală cu 60.000 de euro – minim 3 locuri de muncă create, respectiv valoarea maximă de 290.610 lei; 
	0

	Ajutor de minimis cu o valoare mai mare de 60.000 de euro dar mai mică sau egală cu 80.000 de euro – minim 4 locuri de muncă create, respectiv valoarea maximă de 387.480 lei; 
	0

	Ajutor de minimis cu o valoare mai mare de 80.000 de euro dar mai mică sau egală cu 100.000 de euro – minim 5 locuri de muncă create, respectiv valoarea maximă de 484.350 lei. 
	0

	2. DESCRIEREA AFACERII, A STATEGIEI DE IMPLEMENTARE A ACESTEIA ȘI POTENȚIALELE RISCURI 
	10

	Planul de afaceri menționează motivatia alegerii ideii de afaceri, ideea afacerii, conține o descriere clara a produsului/serviciului ce  va fi vandut, respectiv o descriere clara si detaliata a obiectivelor, rezultatelor si activităților preconizate. Identifică și prezintă măsuri de atenuare a riscurilor 
	

	2. DESCRIEREA PRODUSULUI/PRODUSELOR, SERVICIULUI/SERVICIILOR, RESPECTIV A LUCRĂRII/LUCRĂRILOR CARE VOR FACE OBIECTUL ACTIVITĂȚII ÎNTREPRINDERILOR
	15

	Sunt descrise caracteristicile produselor astfel încât acestea să poată fi identificate, respectiv este descrisa natura serviciilor care urmeaza a fi prestate
	10


	Sunt descrise beneficiile produselor/serviciilor care urmeaza a fi produse/prestate, modul în care pot fi utilizate de catre consumatori si cum au fost alese aceste beneficia
	5

	3. JUSTIFICAREA ACTIVITĂȚILOR PROPUSE: ANALIZA PUNCTELOR TARI ȘI A CELOR SLABE ALE ÎNTREPRINDERII, RESPECTIV ANALIZA AMENINȚĂRILOR ȘI A OPORTUNITĂȚILOR DIN MEDIUL ÎN CARE FUNCȚIONEAZĂ ACEASTA (ANALIZA SWOT), PRECUM ȘI JUSTIFICAREA ACTIVITĂȚILOR PROPUSE FAȚĂ DE ACESTEA
	12

	Sunt identificate punctele tari ale afacerii in corelatie cu obiectivele afacerii
	3

	Sunt identificate punctele slabe ale afacerii si cum vor fi abordate acestea
	3

	Sunt identificate oportunitati care pot avea impact asupra afacerii pe termen scurt si lung
	3

	Sunt identificate amenintari, dar si natura si impactul acestora asupra afacerii
	3

	4. ANALIZA PIEȚEI ȘI A CONCURENȚEI
	8

	Este detaliat modul în care se integrează activitatea întreprinderii în contextul economic din zona respectivă: elemente de analiză de piață privind activitatea care face obiectul planului de afaceri
	5


	Definește  problema reala pe care afacerea își propune sa o rezolve pentru clienții săi si cum a fost aceasta identificata.
Sunt identificați concurenții direcți si indirecți in corelație cu soluțiile oferite de aceștia la problemele potențialilor clienți
	3

	5. POLITICA DE RESURSE UMANE
	10

	Planul de afaceri descrie numărul de persoane, respectiv numarul de posturi de executie si conducere, angajatii cheie, clarificari necesare, politica de recrutare, motivare si recompensare, atributiile personalului propus a fi angajat, a managerului întreprinderii si al tuturor angajaților in cadrul firmei, felul în care cunoștințele/specializările/experiența managerului și a angajaților vor influenta în mod pozitiv evoluția firmei. Sunt mentionate conditiile de eligibilitate pentru angajati
	10

	6. STRATEGIA DE MARKETING
	10

	Sunt descrise strategiile de stabilire a preturilor, de comunicare și de distributie
	

	7. PRINCIPII ORIZONTALE/VERTICALE
	3

	Din cheltuielile eligibile, se alocă pentru îmbunatățirea accesibilității, a utilizării și a calității tehnologiilor informației și comunicațiilor TIC, peste 8% 
	3

	Din cheltuielile eligibile, se alocă pentru îmbunatățirea accesibilității, a utilizării și a calității tehnologiilor informației și comunicațiilor TIC, 8% 
	0

	7. BUGET SI PROIECTII FINANCIARE
	17

	Bugetul schemei de minimis
Este justificat numărului de unități (cantitatea, după caz) și costului unitar fiind detaliate și costurile proiectului pe fiecare categorie de cheltuiala. Este detaliată modalitatea de estimare a costurilor. Sunt atașate oferte de preț pe baza cărora s-a făcut estimarea și costurile sunt justificat, realiste având la bază studii de piață.
	12

	Flux de numerar
Fluxul de numerar este prezentat corect și realist
	5

	8. SUSTENABILITATE
	5

	Este prezentata clar modalitatea de continuare a afacerii, pentru inca 6 luni, de la finalizarea investiției. Sunt prezentate  măsurile  care vor fi luate  pentru menținerea locului/locurilor de muncă nou inființate prin prezentul plan de afaceri, strategia de marketing viitoare, modalitati de extindere a pietei, modalitati de dezvoltare a produsului/serviciului realizat prin prezentul plan de afaceri, posibilitatile de extindere geografică a afacerii, descrierea capacității de susținere financiară a afacerii, etc.
	

	TOTAL
	100




* Se vor acorda punctaje de la 0 la cifra maximă/acel criteriu
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